
FORMACIÓN 
B o n i f i c a d a

Francisca Arbizu.

Noche de Hotel
para los inscritos antes 
del 14 de septiembre 2010

2010

Daniel Ayllón

Juan Carlos Rodríguez

Sergio Oliva

Miriam Carrel

José Luis Salguero

José Carlos Amo

Precio por curso 

SOCIOS:     400 euros
NO Socios: 500 euros
Si asisten dos participantes de la misma empresa, 
10 % descuento para el 2º participante.
La asistencia a dos cursos tiene un 10% dto. en el segundo.
Bono Empresa para tres cursos: 950 euros.

Con la participación de ...

Ha sido Directora del Instituto Nacional de las Cualifi-
caciones, cuyas principales funciones son las de pro-
poner el establecimiento y la gestión de un Sistema 
Nacional de Cualificaciones Profesionales; apoyar la 
tarea normativa y de reglamentación de la formación 
profesional; e implementar los Certificados de Profe-
sionalidad.

AENOA, Asociación Nacional de Entidades 
Organizadoras de Formación Continua

Derechos de inscripción:
Asistencia, documentación y almuerzo de trabajo.

www.aenoa.com
www.formacioncontinua2011.com

Técnico de AENOA
Proveedor de Formación

Coach personal y empresarial
Experto en formación de ejecutivos

Técnico de Asesores Formación
Experto en plataformas online

Técnico de AENOA
Profesional de la comunicación
Imagen y RR.PP.

Presidente de AENOA
Economista. 
Experto en Formación de Demanda

Técnico de Formación
Coach ejecutivo

C/ Zurbano, 45, 1ª Planta
C.P. 28010 - MADRID
Telf. 902 10 17 71
Fax. 950 552 567
info@aenoa.com

INSCRIPCIONES

GRATIS

III CICLO DE 
CURSOS TÉCNICOS 
DE FORMACIÓN 
CONTINUA

aenoa



25 Septiembre 2010
De 09:30 a 18:00 h.

Hotel HN Málaga
Avd. Guadalmedina s/n
C P 29007  Málaga

22 - 23 Octubre 2010
De 09:30 a 18:00 h. (Líneas estratégicas)
De 16:00 a 22:00 h. (Nivel II)
De 09:30 a 18:00 h. (Nivel III)

Hotel Meliá Avd. América
C/ Juan Ignacio Luca de Tena, 34 
C P 28027  Madrid

20 Noviembre 2010
De 09:30 a 18:00 h.

Hotel Barceló Sants
Plaza Países Catalanes s/n
Estación de Sants
C P 08014   Barcelona

Líneas Estratégicas
actuales para Empresarios 
de Formación

Gestión Avanzada de la
Formación Continua
Bonificada

MÁLAGA MADRIDBARCELONA

•	 Coste Máximo Bonificable. 
•	 Módulos económicos. Estrategias.
•	 El sistema red e incidencias en bonificación.
•	 El sistema telemático Fundación Tripartita.
•	 Costes salariales y aportación privada.
•	 Justificación Económica. Facturación. El IVA.
•	 Casos prácticos y supuestos de Formación de 

Demanda.

Gestión de la 
Formación Continua 
Bonificada 

25 septiembre / 20 noviembre
Curso Nivel II Curso Nivel III

CONTENIDOS GENERALES CONTENIDOS GENERALES

a impartir a impartir

22 de octubre

•	 Los certificados de profesionalidad y las cualifi-
caciones adaptadas a la Formación Bonificada.

•	 Benchmarking de los 10 mejores Proveedores 
de Formación Continua.

•	 El ROI de la Formación Bonificada. Inversión, Re-
torno y Rentabilidad para la empresa.

•	 Aplicación del coaching a la Formación Conti-
nua. Una nueva línea de negocio.

•	 Estrategias de Marketing en el Sector.

23 de octubre

•	 Análisis de riesgos, identificación y control de 
puntos críticos en la Formación de Demanda.

•	 Outsourcing de los Servicios de Formación.     
Estrategias para la Formación Bonificada.

•	 Ejercicio práctico nivel III. 
Costes de Formación, Costes Salariales, Colecti-
vos Prioritarios, Minoración en la Bonificación, 
Facturación. No conformidad. Anexos I

•	 Cómo ser proveedor de Formación. 
•	 Acciones específicas para vender cursos. 	

Casos de éxito.
Gestión Técnica de la Formación Bonificada

•	 Cofinanciación Privada. Inspecciones de la 	
Formación Bonificada. Información a la RLT.

•	 Colectivos Prioritarios. Conciliación del Crédito. 
Justificación Económica. El IVA en la Formación.

•	 Comunicación e Imagen de las empresas de for-
mación. Adaptación al Target de Formación de 
Demanda.

Curso Nivel II


